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 Ja, ich möchte Mitglied im MCS-Top-Kunden-Club werden und möchte die Vorteile nutzen.

Firma
    
  Kd.-Nr.
      
Name Tel.     

Straße Fax
    
PLZ, Ort e-mail
 
MCS-Großhändler (bitte ankreuzen)

 Bela, Neumünster  Naschwelt, Geeste
 Bela, Wittenhagen  Okle, Singen
 Cames, Neuss  Rau, Pfarrkirchen
 Giehl, Nistertal  Utz, Ochsenhausen
 LHG, Eibelstadt
       
Ich betreibe ein(e)

 Tankstelle (MÖG                        )  Bäckerei
 Kiosk/Trinkhalle  Getränkemarkt
 Lebensmittelgeschäft  Sonstiges:
  
Bitte liefern Sie mir Top-Artikel aus folgenden Sortimenten:

 Alkoholfreie Getränke  Alkoholische Getränke (Bier, Spirituosen etc.)
 Süßwaren  Spielwaren/Geschenkartikel
 Sonst. Lebensmittel  

POSitiv-Box – der Absatzbooster für Ihre Kassenzone

 Ja, ich möchte von der MCS „POSitiv-Box“ profi tieren und setze in meinem Shop        
 POSitiv-Boxen ein.

Hierzu erhalte ich die Verkaufsförderungshilfe „POSitiv-Box“ kostenlos leihweise gestellt und nehme 
damit an den monatlichen Aktionen Teil.

Als Mitglied des MCS-Top-Kunden-Clubs erhalte ich monatliche Werbemittel zur werblichen Unterstüt-
zung der Aktion in der MCS POSitiv-Box. Außerdem erhalte ich pro „POSitiv-Box“ automatisch zwei 
Einheiten der Aktionsware zur Erstbestückung der POSitiv-Box zum Sonderpreis bei Aktionsstart 
ausgeliefert.
Sollte ich kein Interesse mehr an einer Aktionsteilnahme an der POSitiv-Box haben, informiere ich 
meine zuständige MCS-Großhandlung schriftlich mit einer Frist von zwei Monaten vor Beendigung der 
Teilnahme. Die POSitiv-Box gebe ich dann an den zuständigen MCS-Verkaufsberater zurück und erhalte 
dann auch keine automatische Belieferung der POSitiv-Box-Aktionsware zum Sonderpreis mehr.

Datum, Unterschrift Kunde: 

Verkaufsberater:

Know-how

Verkaufsförderung

Exklusive Aktionspreise

Kostenlose Aktionsplakate

Detaillierte Vorabinformation

Bevorzugte Belieferung mit Neuheiten



Die MCS bietet den Mitgliedern des Top-Kunden-Clubs im Rahmen der Initiative POSitiv professionelle Unterstützung. 
Speziell aufeinander abgestimmte Werbemittel leiten die Kunden durch den Shop. Durch gezielte Ansprache der unbewussten 
Bedürfnisse werden Kaufi mpulse ausgelöst und somit Umsatz generiert. Wecken auch Sie bei Ihren Kunden Kaufi mpulse! 
Begleiten Sie ihn mit durchgängigen Aktionskonzepten durch Ihr Geschäft und verführen Sie ihn zu Spontankäufen!

Top-Kunden-Club und Initiative POSitiv –
Wegweiser zu einem gelungenen
Aktionskonzept.

Wobbler an den Regalen
Bringen Sie die Produkt-Wobbler direkt am Regal bei dem beworbenen Produkt an oder bieten Sie 
durch Themen-Wobbler eine Orientierung am Regal und leiten so den Blick des Kunden direkt zu 
Ihrem Angebot.

A5-Tischaufsteller in Ihrem Snackbereich
Machen Sie Ihre Kunden auf Ihren Snackbereich aufmerksam und bieten Sie spezielle Meal-Deals 
an. Die Kombination aus Getränk und Snack bietet Ihren Kunden die kurze Erholung zwischen-
durch und setzt Kaufi mpulse.

POSitiv-Box
Nutzen Sie die Zeit, die der Kunde im Kassenbereich verbringt. Platzieren Sie die POSitiv-Box
auf der Kassentheke und wecken Sie durch gezielte Sonderaktionen Impulse.

MCS-Akademie
Erweitern Sie Ihr Wissen bei der MCS-Akademie. In speziell auf Ihre Bedürfnisse abgestimmten
Seminaren vermitteln Ihnen professionelle Trainer praktisches Know-How und Tipps für Ihren Shoperfolg. 

Info-Topper auf der Zapfsäule und dem Gondelkopf
Bereits von Weitem zu erkennen bieten Sie Ihren Kunden einen Wegweiser zu den 
Aktionsprodukten. Die Einleger für die Info-Topper können Sie sich auf der MCS-
Homepage herunterladen und ausdrucken.

A3-Plakat
Wecken Sie die Aufmerksamkeit der Kunden bereits vor dem Betreten des Geschäfts
und ziehen Sie die Passanten durch attraktive Angebote in Ihren Laden.

Aktion!

Beck‘s
6 x 0,33-l-Flasche, 

verschiedene Sorten

jeder 6-Pack
H9 / KW 17-18

8.88€
Grund-
preis

zzgl. Pfand 0,25 € Pfand 
88.88 / 1 L

zzgl. 0,48 € Pfand

lasche, 
ne Sorten

k

8 88€ 8 88€

Aktion!

Leibniz
Butterkeks

jede 200-g-Packung

H10 / KW 19-20

8.88€
Grund-
preis
zzgl. Pfand 0,25 € Pfand 

88.88 / 100 g

jede 200-g-P
8.8€

Grund-GrundGru
preisreissprepr

zzgl. Pfand 0,25 € Pfand

88.88 / 
ede 200 g P

€

PiCK UP!
Choco & Caramel

jeder 28-g-Riegel  €   8.88

PiCK UP!
Choco & Caramel

Produktbeschreibung:

PiCK UP! Jetzt noch eine ganze Schicht leckerer!

PiCK UP! Choco & Caramel – zwei leckere Kekse, dazwischen eine knackige Tafel Schokolade, 

gefüllt mit einer Schicht aus echtem Karamell.

Genau richtig für Ihre Impulszone. 28 g im abverkaufsstarken Thekendisplay. 

Die TV-Werbung des Herstellers unterstützt den Abverkauf in Ihrem Shop.

Werbung:

   Unterstützung durch TV-Kommunikation

   Abverkaufsstarker Displaykarton

Platzierung:

In Ihrer Impulszone in räumlicher Nähe zur Kasse.

Technische Daten:

Packungsinhalt: 28 g

Kartoninhalt: 24 Riegel

Stück-GTIN: 4017100242014

Auslieferung: 

Die Neuheit PiCK UP! Choco & Caramel bekommen Sie mit der regulären Bestellung 

in der KW 18 über Ihren MCS-Regionalpartner geliefert.

Wenn Sie diesen QR-Code mit Ihrem Smartphone 

scannen, gelangen Sie direkt auf unsere Website 

und erhalten mehr Informationen zu diesem 

Produkt.

Neuheit!

 
Mit
Aktionswobbler!

Für Ihre
Regalpromotion!

er Nähe zur Kasse.

014

& Caramel bekommen Sie mit der regulären Bestellung 
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Wenn Sie diesen QR-Code mit Ihrem Smartphone 
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Exklusiv für unsere TOP-Kunden
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Bereits seit 1997 ist die MCS-Gruppe auf der Messe Tankstelle & Mittelstand dabei. Wenn man bedenkt, dass die MCS erst 1997 gegründet wurde, erkennt man die Bedeutung der Messe für die MCS und den gesamten Markt.

Vom ersten Tag an fi nden interessierte Be-sucher auf dem MCS-Stand kompetente Ansprechpartner rund um das Shopge-schäft. Im Vordergrund stand vom ersten Tag an die gemeinsame Erarbeitung von Lösungen und nicht der kurzfristige Ver-kauf. Dementsprechend präsentiert die MCS Verkaufsförderungshilfen, Konzepte und Ideen, die den Shoppartnern helfen, ihre Abverkäufe zu steigern. „Wir machen mehr Umsatz, wenn unsere Kunden mehr Umsatz machen. Also müssen wir doch alles tun, um mit intelligenten, aber ein-fach umsetzbaren Lösungen die Umsätze unserer Kunden anzukurbeln“, so Albert Schilling, Vertriebsleiter des MCS-Partners Utz in Ochsenhausen. 

„Mit Verkaufsförderungshilfen alleine ist es natürlich nicht getan. Unsere große 

Außendienstmannschaft unterstützt den Kunden vor Ort in der Umsetzung der Verkaufsförderungshilfen. Das sind wirunseren Kunden schuldig“, unterstreicht Anja Roggenbuck, Vertriebsleiterin des MCS-Großhändlers LHG, die Bedeutung derMCS Verkaufsberater für die Zusammen-arbeit zwischen Shop und Großhandel.
Wie wichtig in der Zusammenarbeit aber auch Bits und Bytes sind, zeigen zwei Pro-jekte der MCS-Gruppe: Prozessoptimie-rung ist inzwischen kein Schlagwort mehr, das nur Großkonzerne betrifft. Auch in der Zusammenarbeit zwischen mittelstän-dischen Partnern können intelligente IT-Lösungen zu Einsparungen beim Kunden führen. So bietet die MCS beispielsweise ihren Kunden die Möglichkeit, elektronisch aus dem Kassensystem der Firma Huth bei der MCS-Großhandlung zu bestellen. Digi-tale Übermittlung der Ordersätze, Trans-fer der elektronischen Lieferscheine und vieles mehr erleichtern die Zusammenar-beit für den Shopbetreiber und schaffen ihm Raum, sich mehr um seine Kunden zu kümmern. 

www.mcs.eu

   MCS in Münster:
Mittelstand trifft Mittelstand

INHALT

www.mcs.eu

Trends bei den Getränken –Experten kommen zu Wort 
Seite 4

MCS auf der Messe „Tankstelle & Mittelstand“ in Münster 
Seite 2

Aktion!

Beck‘s
6 x 0,33-l-Flasche, 
verschiedene Sorten

jeder 6-Pack

H9 / KW 17-18

8.88€
Grund-
preis

zzgl. Pfand 0,25 € Pfand 
88.88 / 1 L

zzgl. 0,48 € Pfand

Möchten auch Sie bei Ihren Kunden Kaufi mpulse
wecken und Ihre Umsätze steigern?

Wollen Sie Ihren Kunden stets die aktuellsten
Trendartikel bieten?

Würden Sie gerne ein durchgängiges Aktionskonzept
in Ihrem Shop realisieren?

Möchten Sie von der kostenlosen Aktionsunterstützung
profi tieren?

Dann ist der MCS-Top-Kunden-Club genau das Richtige für Sie!

Er bietet Ihnen:

 exklusive Vorabinformationen über neue Artikel und
 Trends im persönlichen Newsletter

 bevorzugte Belieferung mit einer Liefereinheit der neuen Artikel

 Teilnahme an exklusiven Sonderangeboten

 aktive Verkaufsunterstützung durch die POSitiv-Box
 mit monatlich wechselnden Aktionen

 speziell aufeinander abgestimmte Werbemittel als
 Leitsystem in Ihrem Shop

  MCS-Akademie: Speziell auf Ihre Bedürfnisse abgestimmte
Seminare zu wichtigen Themen rund um Ihr Shopgeschäft

Zusätzlich erhalten Sie kostenlos:

 Aktionsplakate passend zu den Highlights

 Regalwobbler für Ihren POS

 die MCS-News mit wertvollen Tipps und
 Informationen zu Sortimenten und Märkten

Ihre Vorteile:

 professionelle Aktionsunterstützung

 einfach und fl exibel einsetzbar

 durchgängiges Aktionskonzept im gesamten Shop

 monatlich kostenfreie Zusendung von aktuellen Aktionsplakaten,
 Wobblern und Aktionseinlegern für Ihre POSitiv-Box


